
Kontakt: +49 (0)176 2484 9661 | www.ascendsphere.de

Kampagnenstrategie & -Planung 
Schritt für Schritt zum Ziel, Ihre Kampagnen-Timeline

Klare Ziele für maximale Wirkung

Ihre Zielgruppe im Fokus

Definieren Sie klare, messbare Ziele für Markenbekanntheit, Leads, 
oder Verkaufszahlen.

Zielgruppenanalyse ist essenziell für erfolgreiche Kampagnen und 
gezielte Botschaften.

Beispiel
Ein Unternehmen möchte seine 
Markenbekanntheit steigern und 
setzt sich das Ziel, innerhalb von 
sechs Monaten die Social Media 
Follower um 20% zu erhöhen.

Beispiel:
Ein Online-Modehändler anal-
ysiert seine Zielgruppe und stellt 
fest, dass die Mehrheit der Kun-
den zwischen 18 und 35 Jahre alt 
ist und sich für nachhaltige Mode 
interessiert.

Tipp
Setzen Sie SMART-Ziele: Spezi-
fisch, Messbar, Erreichbar, Rele-
vant und Zeitgebunden.

Tipp:
Erstellen Sie detaillierte Käufer-Per-
sonas, um ein klares Bild Ihrer Ziel-
gruppe zu erhalten.

ASCEND
SPHERE



Effizientes Budgetmanagement

Die richtigen Kanäle für maximale Reichweite

Kraftvolle Botschaften, die ankommen

Definieren Sie ein Budget, berücksichtigen Sie alle Kosten und optimie-
ren Sie Ressourcen.

Wählen Sie die besten Kanäle, um Ihre Zielgruppe effizient zu erre-
ichen.

Entwickeln Sie prägnante Botschaften, die Zielgrupenbedürfnisse und 
Kampagnenziele unterstützen.

Beispiel
Ein kleines Unternehmen legt 
ein Budget von 10.000 Euro für 
eine sechsmonatige Social Media 
Kampagne fest und verteilt es auf 
Anzeigen, Content-Erstellung und 
Influencer-Marketing.

Beispiel:
Ein B2B-Unternehmen entschei-
det sich für eine Kombination aus 
LinkedIn, E-Mail-Marketing und 
Fachzeitschriften, um seine Ziel-
gruppe effektiv zu erreichen.

Beispiel:
Ein Technologieunternehmen 
entwickelt eine Kampagnen-
botschaft, die die Vorteile seiner 
neuen Produktinnovation hervor-
hebt und wie sie das Leben der 
Nutzer erleichtert.

Tipp
Nutzen Sie Budgetplanungstools, 
um einen klaren Überblick über 
Ihre Ausgaben zu behalten.

Tipp:
Nutzen Sie Analysetools, um 
die Performance der einzelnen 
Kanäle zu überwachen und anzu-
passen.

Tipp:
Testen Sie verschiedene Botschaften 
in A/B-Tests, um herauszufinden, 
welche am besten funktioniert.
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Gezielte Maßnahmen für Ihre Kampagne

Erfolg messbar machen

Zeitmanagement für eine reibungslose Umsetzung

Planen Sie Maßnahmen und Inhalte für effektive Zielgruppenansprache 
in allen Kanälen.

Definieren Sie relevante KPIs, um Kampagnenerfolg zu messen und zu 
optimieren.

Erstellen Sie einen detaillierten Zeitplan mit klaren Meilensteinen und 
Deadlines.

Beispiel:
Ein Fitnessstudio plant eine Kam-
pagne mit wöchentlichen Work-
outs auf Instagram und Facebook 
Live, unterstützt durch Blogar-
tikel und E-Mail-Newsletter.

Beispiel:
Ein E-Commerce-Unterneh-
men misst den Erfolg seiner 
Kampagne anhand der Conver-
sion-Rate, des durchschnittlichen 
Bestellwerts und der Kunden-
bindung.

Beispiel:
Ein Eventplaner erstellt einen 
Zeitplan, der alle Schritte von der 
Ankündigung bis zur Nachbereit-
ung des Events umfasst.

Tipp:
Erstellen Sie einen Redaktions-
plan, um den Überblick über alle 
Maßnahmen zu behalten.

Tipp:
Verwenden Sie Analysetools wie 
Google Analytics, um Ihre KPIs 
zu überwachen und auszuwer-
ten.

Tipp:
Nutzen Sie Projektmanagement-Tools 
wie Trello oder Asana, um Ihren Zeit-
plan zu verwalten.
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Umsetzung Ihrer Kampagne

Lernen und verbessern

Setzen Sie Ihre Kampagne um, überwachen und optimieren Sie kon-
tinuierlich für beste Ergebnisse.

Analysieren Sie Kampagnenergebnisse, um zukünftige Kampagnen er-
folgreicher zu gestalten.

Beispiel:
Ein Restaurant startet eine Wer-
bekampagne auf Facebook und 
Instagram, um neue Kunden 
anzuziehen und überwacht die 
Performance täglich

Beispiel :
Ein Softwareunternehmen anal-
ysiert die Ergebnisse seiner 
Produktlaunch-Kampagne und 
identifiziert Bereiche, die für die 
nächste Kampagne optimiert 
werden können.

Tipp:
Seien Sie flexibel und bereit, Ihre 
Strategie basierend auf Echtzeit-
daten anzupassen.

Tipp:
Erstellen Sie einen Abschlussbericht, 
der alle wichtigen Erkenntnisse und 
Empfehlungen für zukünftige Kam-
pagnen zusammenfasst.
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